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Case History
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Il metodo scientifico nella
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CORSO PER ASSISTENTI sa12 2)
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LIMPLANTOLOGIA PER LASSISTENTE
DELLO STUDIO ODONTOIATRICO:
la gestione del paziente, 'assistenza all'operatore,

l]a promozione dello studio.

- La Chirurgia Implantare:
tecniche mono- e bi-fasica.

- Laradiologia in
Implantoprotesi.

- Lo strumentario chirurgico
e I'assistenza operatoria.

- Il corretto protocollo
di sterilizzazione
e i dispositiui monouso.

- La preparazione del
campo operatorio,
del paziente e dello staff.

- Lo studio odontoiatrico
in chiaue moderna:
conoscenza, comunicazione
e formazione.

- Il ruolo dell'assistente come

promotore di economia
per lo studio.

- | ualori aggiunti

nellimplantologia moderna:
|a chirurgia guidata,

|a sedazione cosciente,

la radiologia digitale.

- La fidelizzazione del paziente

implantare: gestione
del follow-up e dei richiami.



